
创赛优秀作品
==学习最佳实践==

曾杰豪

《创业入门》



学习创赛最佳实践
优化我们的创业计划ppt

备注：本ppt为《创业入门》课程配套资料，仅供作业辅助使用，切勿上传网络，切勿用以商用。



模块拆解 提升审美
模仿是最好的老师

人有我有→人有我优→人优我特



寸土寸金   寸土必争
认真琢磨每一页PPT（模仿）

精心打磨每一页PPT（优化）



素材从何而来
科技部：中国创新创业大赛（企业补贴专项）

人社厅：广东“众创杯”创业创新大赛

人社厅：“赢在广州”暨粤港澳大湾区大学生创业大赛

工信厅：“创客广东”中小企业创新创业大赛

教育部：中国国际大学生创新大赛

团委：“挑战杯”大学生课外学术科技作品竞赛（大挑）

团委：“挑战杯-创青春”大学生创新创业大赛（小挑）

其他



素材从何而来
登录哔哩哔哩等视频网站，查看“创新创业大赛”等相关视频。



整理两届大学生
创新创业大赛国赛视频

逐页切下来，归类分模块，拆解给大家



笨方法：逐页逐页琢磨
先模仿再创新

每一页都是经过精雕细琢，值得逐个模块逐个细节拆解研究

下一版块
专题分享



1 首页
核心：用生动的场景和精炼的文字阐述项目的愿景与使命

重点：名字诱人、图片契合、心理暗示



1 首页

产品照片
直观、真实
激起欲望精炼名字

品类、情怀

红黄配色
借力熟悉品牌

愿景
地位、标签

优秀的项目名字 = 字号+品类+价值/亮点/地位



1 首页

产品照片
直观、真实

社会价值
高度、意义

LOGO
形象、品类

精炼名字
品类、优势

愿景
想象空间

优秀的项目名字 = 字号+品类+价值/亮点/地位



1 首页

愿景
社会价值

人像
亲近感
真实感

优秀的项目名字 = 字号+品类+价值/亮点/地位



1 首页

产品照片
直观、真实

精炼名字
品类、优势

愿景
情怀、价值

优秀的项目名字 = 字号+品类+价值/亮点/地位



1 首页 参考

优秀的项目名字 = 字号+品类+价值/亮点/地位
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优秀的项目名字 = 字号+品类+价值/亮点/地位
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优秀的项目名字 = 字号+品类+价值/亮点/地位



1 首页

优秀的项目名字 = 字号+品类+价值/亮点/地位



1 首页



1 首页



1 首页



一句话介绍项目的核心理念或使命愿景或价值主张

您项目的名字

项目负责人:XXX
联系电话：000-0000-0000

团队成员：XXX、XXX、XXX、XXX、XXX
XXXX年X月/XX日

logo

创业计划

项目名字：名号+产品品类
要求清晰、合规、高度关联
创意阶段不要用“xx公司”
例：小米电视

清晰简短的描述可以让投资人更快的
了解项目甚至产生兴趣
例：打造年轻人的第一台电视

项目logo
文化承载与心理暗示

凝练

团队基本信息



打造年轻人的第一台电视

小米电视

项目负责人:雷军
联系电话：400-922-3838

团队成员：王川、林斌、洪锋、刘德、黎万强、黄江吉、周光平
2010年4月6日

创业计划

范例



起个好名字就成功了一半
名字蕴藏着行业、价值、愿景、核心竞争力



好名字的特征

1 . 利于传播。名字建议两至四个字，且初创阶段的公司名与品牌名保
持一致，方便企业传播，为企业节约传达、传播、营销等金钱成本；
名字能让消费者易懂易读易记，方便消费者理解，减少传播中的沟
通成本，帮助消费者节省识别、记住与决策等精力成本。比如小米、
美团、淘宝、快手。

2. 业务关联。名字能让消费者“望文生义”，反映品牌所代表的品类或特
征，方便消费者判断是卖什么的，属于什么产品类别，为消费者提
供什么价值，产生正面的联想，比如鲜橙多、三只松鼠、六个核桃、
抖音、可口可乐。



如何起个好名字
1 . 业务联想暗示法。使用业务关联的场景、事物、感受等词语，形成认知的自动关联。

比如农夫果园（果汁）、鲜橙多（橙汁）、康师傅（方便面）、钱大妈（社区肉菜）、
帮宝适（纸尿裤）、护彤（儿童药）、喜茶（新式茶饮）、周黑鸭（鸭类零食）、小
肥羊（羊肉火锅）、魔镜（VR眼镜）、奔驰（汽车）、宝马（汽车）、路虎（汽车）、
拼多多（网购）。

2. 熟悉实物嫁接法。把消费者已知的具体的事物与品牌进行嫁接，让消费者在看到品牌
名字时，形成认知的自动关联。比如好巴适（夸赞好吃的四川话）、红星二锅头（红
星的豪迈革命气质）、农夫山泉（大自然的画面）。

3. 动物植物命名法。“熟悉的动植物”与“陌生的行业”关联组合，造就消费者熟悉感，用亲
切感降低陌生感。比如小米手机、土豆网（视频网站）、蚂蚁金服（金融公司）、西
瓜视频、瓜子二手车、蜻蜓FM（电台）、河马生鲜（新零售）、斑马精酿（啤酒）。

4. 消费者熟悉词语的混搭组合法。没有关联的“熟悉的形容词”与“熟悉的名词”的反常混搭
组合，造就消费者熟悉感。比如天猫（购物平台）、飞猪旅行（订票平台）、红牛
（功能饮料）、乐虎（功能饮料）、蓝月亮（洗衣液）。

5. 叠音词法。使用叠音词，有韵律，顺口好记，比如钉钉（企业打卡）、当当（卖书）、
滴滴（打车）、哇哈哈（儿童饮料）、美图秀秀（修图）。



通过历届中国国际“互联网+”大学生创新创业大赛国赛获奖名单
学习项目命名

获取方式一：教育部网站

第一步：登陆教育部网站

http://www.moe.gov.cn

第二步：在搜索栏输入“互联网+”大学
生创新创业大赛获奖名单

获取方式二：哔哩哔哩视频网站

第一步：登陆哔哩哔哩视频网站

https://www.bilibili.com

第二步：在搜索栏输入“互联网+”大学
生创新创业大赛



找规律

优秀的项目名字 = 
字号+品类+价值/亮点/地位

第七届国赛金奖
.

历届中国国际“互联网+”大学生创新创业
大赛国赛获奖名单（部分）

经验

• 郧牧羊——小单元马头山羊繁育推广

• 醒山环保——工业废水零排放专家

• 智风——高性能风机散热设备先行者

• 慧眼——刀具全生命周期管理专家

• 铁甲战衣——高端零件修复涂层

• 棕榈青年——一带一路上的奋进者

• 智紧王——中国恒力防松螺母的开拓者

• 芬清——现代养猪废水碧水工程引领者

• 臭味克星——高效微生物除臭技术专家

• 抗疫方舟——致力"一带一路"经济复苏的践行者



第五届国赛金奖

• 蒲蒂——让中国的插花艺术绽放于世界舞台

• 尿宝——失能老人接尿的智能伴侣

• 云木稚趣——做最专业的木制玩教具供应商

• 绿草成纤——中国草变致富宝

• 博艾兴农——荒地变金山，艾草助增收

• 小猪豪豪——中国边疆少数民族深度贫困地区 
脱贫攻坚路上最靓的崽

• 秸秆变形记——农林废弃物提取低聚木糖的生
力军

• 水“稻”渠成——全球功能性彩稻产业化推广 运
用领军者

第六届国赛金奖
• 晨醉诚品——致力成为世界木叶盏领航者

• 无际魅力——全球竞技无人机行业破壁者

• 第七感应--国内领先的钢铁渗碳层检测专家

• 光而不耀——无主灯自然之光先行者

• 金草科技——金线莲生态产业引领者

• 针织大师—针织簇绒行业智能赋能者

• 大国小酱——中国裹酱炸鸡领导者

• 绿水卫士——重金属废水处理专家

• 印萌——让高校文印不止于文印

• 玛旁雍措——莲华之宝

历届中国国际“互联网+”大学生创新创业
大赛国赛获奖名单（部分）

经验



第三届国赛金奖
• 匠心云涂—先进涂层技术领导者

• 罗小馒：目前云南最火的“罗三长红糖馒头”

• 拉酷：提供一种感知输入的新方式

• 尚观科技：打造畜牧业智能化管理系统

• 溯源：国内首创呼吸道病原拉曼检测仪

• 陶金之恋—陶瓷金属钎焊技术领跑者

• 匠心云涂—先进涂层技术领导者
• 蚊所未吻青蒿驱蚊产品

• 编程猫

• 荔枝微课

第四届国赛金奖

• 中云智车——未来商用无人车行业定义者

• 罗化新材料——全球激光荧光陶瓷的领航者

• 邦巍科技——全球高性能结构材料领跑者

• 降糖贴剂——胰岛素无痛给药先行者

• 医纽恩——风湿病“免疫调节”诊疗新方案

• 麦克罗——全球抗菌高性能材料的引领者

• 炽云科技——全国车载光学显示技术引领者

• 精移求精——压电智能驱动技术引领者

• 情系民生热豆腐——壹明唐现做现卖豆制品连锁
运营

历届中国国际“互联网+”大学生创新创业
大赛国赛获奖名单（部分）

经验



首页的优化建议

优秀的项目名字 = 字号+品类+价值/亮点/地位

巧用产品、人物等照片做首页设计

愿景、价值观融入，提升项目价值

设计logo，塑造品牌



项目概述
核心：黄金段位，迅速让评委对项目建立初步的印象

重点：对标评分标准，突出亮点，提炼数据

2



2 项目概述 参考



2 项目概述 参考



2 项目概述 参考



2 项目概述

项目概述就是秀肌肉
第一印象特别重要

与其等评委提炼，不如贴心整理好



真实案例

皮皮炒饭：机器替代厨师，中餐标准化，降本增效，90秒出餐

OKIRE牙齿美白：新材料、新技术、无痛，快速实现明星白，不

返色，全国3000+家合作门诊

ONE MOER TIME宠物领养：无押金领养宠物，支付宝合约锁定

客户，宠物食品与宠物用品消费，轻松获客，长期锁客

醒酒神器：解酒护肝，自动售卖，管道收益



项目概述的优化建议

技术壁垒：卡脖子技术难关攻克、专利、软著……

商业模式：资源、渠道、模式……

市场数据：用户规模、开创新品类……

财务数据：营收、成本、利润……

其他竞争优势



你的项目有哪些突出亮点？
一登场就展示出来

思考题



3 项目背景
核心：提出解决的问题，直击需求的痛点

重点：数据权威，政策支持，市场容量大、增速快，

        行业痛点清晰，精准



2.3 项目背景 行业痛点

破解国家行业卡脖子的痛点



3 项目背景 行业痛点

紧抓社会热点的痛点



2.3 项目背景 行业痛点

痛点不宜太多，1 -3个就好



2.3 项目背景 行业痛点

痛点不宜太多，1 -3个就好



参考案例：益农行者



参考案例：指尖魔术



参考案例：智巡启程



参考案例：智源蜂箱



参考案例：中弘围挡



参考案例：王小枸鲜控枸杞



参考案例：校园快递帮手



参考案例：旭至



参考案例：光而不耀



参考案例：绿魔方



参考案例：



参考案例：



参考案例：肉丸计划 



参考案例：环球一模



3 项目背景

以叙事的方式展开项目

市场需求



3 项目背景

以叙事的方式展开项目

市场需求



3 项目背景

以叙事的方式展开项目

市场需求



3 项目背景 市场需求



2.3 项目背景 政策支持



数据来源权威，注明出处

3 项目背景 市场需求



3 项目背景 市场容量

每50+亿市场容纳一个独角兽企业，强调未来市场容量的增长与增速



3 项目背景 市场容量

每50+亿市场容纳一个独角兽企业，强调未来市场容量的增长与增速



项目背景是创业源头

痛点足够痛吗？
行业足够大吗？
时机足够好吗？



项目背景的优化建议

痛点遴选：描述清晰，后续解决方案真实解决

市场想象力：风口，市场容量大，天花板高

精准切分：项目能切分的市场规模有多大

行业门槛：政府政策、行业准入门槛、竞争状况

数据可信：标明出处，来源权威，数据最新



延伸思考
紧接着的解决方案需要回应痛点

是否精准回应了？真的解决了吗？

有没有提出哪些痛点但是后续被忽略了？



4 解决方案
核心：提出解决方案，回应痛点，最重要的模块

重点：数据！数据！！数据！！！



4 解决方案 技术创新

技术创新回应痛点



4 解决方案 模式创新



4 解决方案 产品创新

错位竞争，突出创新



4 解决方案 产品介绍

产品实物、机器样机等实际产品展示



4 解决方案 创新验证

第三方机构检测报告



4 解决方案 创新验证

第三方机构检测报告



4 解决方案 竞品分析

对比清晰，结论清晰



4 解决方案 技术壁垒

专利矩阵，技术壁垒



专利矩阵，技术壁垒

4 解决方案 技术壁垒



4 解决方案 里程碑

时间轴，里程碑



解决方案的优化建议

技术攻关：对应痛点，逐一回应，技术查新/测试

产品创新：产品验证（专业机构、专家、用户）

竞品分析：数据比对，错位竞争

技术壁垒：专利、软著、论文

里程碑：项目进展、新闻报道、重要成果



解决方案是否真的解决了行业痛点？
是否具有竞争壁垒？

思考题



5 商业模式
核心：上下游产业链，市场推广

重点：客户是谁？合作伙伴是谁？合作模式如何？等等



商业模式 合作伙伴5

上下游产业链



商业模式 合作伙伴5

合作伙伴



使用商业模式画布，清晰的价值链，提供协议或合同

5 商业模式 简介的图示



商业模式5



商业模式5



生产与销售证书佐证占位优势

商业模式 落地证明5



商业模式的优化建议

重要合作伙伴：上下游合作关系梳理，隐藏的产品

动线与盈利来源，如何实现正循环自增长

合作佐证材料



6 财务预测
核心：合乎逻辑的财务预测

重点：历史销售数据，意向订单，采购协议等



参考案例

3年左右的财务预测，采用条形图或表格呈现

财务预测6



参考案例

3年左右的财务预测，采用条形图或表格呈现

财务预测6



3年左右的财务预测，采用条形图或表格呈现

财务预测6



参考案例

3年左右的财务预测，采用条形图或表格呈现

财务预测6



财务融资 财务证明6

历史销售数据，意向订单



参考案例

3年左右的财务预测，采用条形图或表格呈现

财务预测6



参考案例：

3年左右的财务预测，采用条形图或表格呈现

财务预测6



参考案例：

3年左右的财务预测，采用条形图或表格呈现

财务预测6



参考案例：



参考案例：



参考案例：



参考案例：



参考案例：



参考案例：



参考案例：



参考案例：



参考案例：



参考案例：



参考案例：



参考案例：



参考案例：



参考案例：



财务预测的优化建议

历史财务状况：有依有据可查

未来财务预测：三年即可，营收、成本、利润



7 股权融资
核心：合理的融资需求、股权出让、资金用途

重点：股权合理，用途合理



股权结构常采用饼图呈现，体现资金用途

股权融资7



参考案例：环球一模 股权融资7



参考案例：产创融合，点石成金 股权融资7



参考案例：产创融合，点石成金 股权融资7



股权结构常采用饼图呈现，体现资金用途

股权融资7



参考案例 股权融资7



参考案例 股权融资7



参考案例：仿声科技 股权融资7



参考案例：高铁安全卫士 股权融资7



参考案例：搞搞镇 股权融资7



参考案例：管道卫士 股权融资7



参考案例：慧匠锐锋



参考案例：火眼精精 股权融资7



参考案例：简声功放 股权融资7



参考案例：康怡诗华 股权融资7



参考案例：李老鼠说车 股权融资7



参考案例：绿魔方 股权融资7



参考案例：雪域高原黑珍珠 股权融资7



参考案例：全电通 股权融资7



参考案例：远华智造 股权融资7



参考案例：智巡启程 股权融资7



参考案例：智源蜂箱 股权融资7



参考案例：中弘围挡 股权融资7



参考案例：指尖魔术 股权融资7



参考案例：指尖魔术 股权融资7



股权融资的优化建议

历史财务状况：有依有据可查

未来财务预测：三年即可，营收、成本、利润

融资计划：融资金额合理，出让股权比例合理，资

金用途清晰



8 项目团队
核心：历史反映成就

重点：有故事的项目负责人，强相关的项目团队



项目团队 团队负责人8

有故事的项目负责人



项目团队 团队负责人8

有故事的项目负责人



与项目强相关，专业互补的项目团队

项目团队 核心团队8



项目团队 专家顾问8

专家的社会兼职、职务、与项目的关系



参考案例：春润药材



参考案例：车上云销



参考案例：简声功放



参考案例：冰山数据



参考案例



参考案例：康怡诗华



参考案例：大国小酱



参考案例：环球一模



参考案例：搞搞镇



参考案例：管道卫士



参考案例：仿声科技



参考案例：光而不耀



参考案例：慧匠锐锋



参考案例：火眼精精



参考案例：智源蜂箱



参考案例：中弘围挡



参考案例：金草科技



参考案例：李老鼠说车



参考案例：高铁安全卫士



参考案例：高铁安全卫士



参考案例：绿魔方



参考案例：绿魔方



参考案例：水源卫士



参考案例：童研无际



参考案例：益农行者——巴山老坛



参考案例：智巡启程



张某某

创始人

项目把控、内外资源整合    

全职

xxxx专业

王某某

技术负责人

产品整体开发

全职/兼职/何时加入

xx年xx行业经验

原xx公司xx职位

……

陈某某

技术负责人

产品整体开发

全职/兼职/何时加入

xx年xx行业经验

原xx公司xx职位

……

李某某

技术负责人

产品整体开发

全职/兼职/何时加入

xx年xx行业经验

原xx公司xx职位

……

成员
照片

团队介绍中，要讲明白每个人在项目中具体的分工和过往与项目相关的背景。

成员
照片

成员
照片

成员
照片

团队介绍
 Who？

1 . 团队的人员规模和组成，团队的核心竞争力。
2. 团队主要成员的分工、背景和特长，并说明个人能力与岗位的匹配度。
3. 科技成果转化项目，需说明科技成果的专利权人、发明人与团队的关系。
本模块建议1-2页PPT



项目团队的优化建议

创始人：高可信度

成员：与项目强相关，专业经验可以支撑项目落地

专家：与项目强相关



9 产教融合
核心：教育对团队的助力，职业教育的成果

重点：体现学科交叉、专创融合、产学研协同创新等



多角度呈现学校教育对团队的助力

产教融合9



多角度呈现学校教育对团队的助力

产教融合9



多角度呈现项目反哺教育

产教融合9



产假融合的优化建议

教育助力项目

项目反哺教育



10 社会价值
核心：直接，间接带动就业，对社会的积极作用

重点：带动就业，媒体报道与社会服务情况



社会价值10 带动就业



社会价值10 社会服务

通过媒体的角度反映项目的社会价值



社会价值10 社会服务



社会价值的优化建议

直接带动就业人数

间接带动就业人数

社会影响力：新闻媒体报道等佐证



11 未来规划
核心：采用时间线的方式呈现未来规划

重点：规划合理，查漏补缺



未来规划1 1

巧妙回应市场规模与带动就业



未来规划1 1

发展规划注意要分发展阶段



未来规划1 1

3年左右的发展规划即可



未来规划1 1

针对项目进展或者弱点，查漏补缺



参考案例



参考案例



参考案例



未来规划的优化建议

时间纬度

市场空间

技术更迭



12 结束页
核心：呼应愿景：孔雀的尾巴

重点：为项目赋予深远的意义

不要使用谢谢观看/聆听/请指导之类的无意义的结束语



高站位，高使命

结束页12



谁都会被真诚的笑容打动

结束页12



愿景：感动评委/投资人/利益相关者

结束页12



结束页12



结束页12



结束页12



结束页12



结束页12



结束页12



结束页12



结束页12



结束页12



结束页的优化建议

使命：为了谁，解决什么问题

愿景：成为怎样的企业

价值观：为什么做



如何快速提升，有思路了吗？
模仿是最好的老师

人有我有→人有我优→人优我特



宝剑锋从磨砺出 
梅花香自苦寒来

完成比完美更重要！

越努力越幸运！


